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Die TOBSTEEL GmbH ist ein aufstrebendes, international agierendes Handelsunternehmen  
für rost- und säurebeständige Verbindungselemente. 

Für das weitere Wachstum suchen wir DICH als Verkäufer für unser Vertriebsteam Inland  
als

der hochmotiviert und leidenschaftlich bis ins Finale vorpreschen will und für den Erfolg  
des TOBteams kämpft.

Deine Aufgaben 
& Verantwortlichkeiten

•	 Selbständige Kundenakquise und 
	 aktive Kundenbetreuung im eigenen 
	 Verkaufsgebiet
• 	Aktiver und leidenschaftlicher Verkauf von 
	 der Bedarfsermittlung über die Angebots-
	 kalkulation bis hin zur Auftragsabwicklung 
• 	Regelmäßige Kundenbesuche vor Ort,
	 sobald Corona es wieder zulässt
• 	Reklamations- und Beschwerde-
	 bearbeitung (gehört einfach auch dazu)

Dein Profil
(Du bist, hast, kannst, willst):

•	 Hochmotiviert und mit starkem Hang 
	 zur Eigeninitiative 
•	 Nett und sozial kompetent, obwohl
	 Du ein Genie bist
• 	Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische 
	 Berufsausbildung und gerne auch
	 mehrjährige Erfahrung im Verkauf
• 	Eine sorgfältige, strukturierte und
	 eigenständige Arbeitsweise, die Dir
	 einfach im Blut liegt
• 	Gute Deutschkenntnisse in Wort und
	 Schrift und auch Freude am Telefonieren
	 und am Umgang mit manchmal
	 herausfordernden Kunden
• 	Gute EDV-/MS-Office-Kenntnisse
	 (vielleicht sogar MS Dynamics/Navision)

Hast Du Lust auf Verantwortung und willst das Spiel mit uns wuppen?
Dann werde Teil unseres TOBteams und bewirb Dich jetzt!

TOBStürmer  (m/w/d)


